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Unternehmenspräsentation 2008

Â Wir sind eine lösungs- und ergebnisorientierte Unternehmensberatung mit höchstem Fach-Know-how 

und besonderer Branchen-Kompetenz

Â Wir entwickeln in enger Zusammenarbeit mit unseren Kunden individuelle Strategien und Konzepte 

zur Wertsteigerung und Stärkung ihrer Position im Wettbewerb

Â Wir unterstützen unsere Kunden von der Vision bis zur Realisierung und übernehmen Verantwortung 

für den Erfolg unserer Kunden

Â Wir garantieren einen nachhaltigen Kundennutzen und eine messbare Ergebniswirkung 

Â Wir begeistern unsere Kunden auf allen Hierarchieebenen durch Engagement und Professionalität 

sowie Kreativität und soziale Kompetenz

Â Unsere Unternehmenskultur ist geprägt von gegenseitigem Respekt und Vertrauen sowie Loyalität 

und Verantwortungsübernahme

Unternehmensleitbild

u Visions to Reality ... Visality
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Unternehmenspräsentation 2008

Â Führend in Strategie-, Logistik- und 

Prozess-Management-Beratung sowie 

Interims- und Change-Management

Â Europäische Top-500 und innovative

mittelständische Unternehmen als 

Projektpartner 

Â Hersteller- und Anbieter-neutrale 

Unternehmensberatung mit Sitz in Berlin

Â Zertifiziert nach DIN EN ISO 9001:2000

u Das Managementteam hat weit mehr als 250 Projekte bei über 100 

international agierenden Unternehmen erfolgreich abgeschlossen

Branchenfokus

Fahrzeughersteller und

Zulieferindustrie

Healthcare- und 

Pharmaindustrie

Maschinen- und

Anlagenbau

Aviation

Logistikdienstleister            

Verkehrsdienstleister
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Unternehmenspräsentation 2008

Performance

Assessment

Outsourcing &

Tender

Management

Project

Management & 

Implementation

Logistics

Strategy

Corporate

Strategy
Processes & IT

u Die Kernkompetenzen der Visality umfassen alle wichtigen Beratungs-

leistungen von der Strategieentwicklung bis zur Umsetzungsbegleitung

Kompetenzfelder

Langfristige 

Sicherung der 

Wettbewerbs-

fähigkeit und 

frühzeitiges 

Erkennen von 

Optimierungs-

feldern durch 

Audits, Bench-

marking und 

Best-Practice-

Transfer sowie 

Prozess-, 

Struktur- und 

Potenzial-

analysen

Nachhaltige 

Steigerung des 

Unternehmens-

wertes durch die 

Erschließung 

strategischer 

Geschäftsfelder 

sowie die 

Entwicklung 

innovativer 

Dienstleistungen 

und Services

Differenzierung in 

Kosten, Qualität 

und Zeit durch 

realisierbare 

Strategien und 

Konzepte für 

Produktentwick-

lung, Einkauf und 

Beschaffung 

sowie 

Produktion, 

Distribution, 

After-Sales und 

Entsorgung

Stärkung der 

Leistungsfähig-

keit durch 

Reengineering 

und Gestaltung 

transparenter 

Abläufe unter 

Einbindung von 

IT-basierten 

Supply-Chain-

Management-

und Logistik-

lösungen

Gezielter 

Ressourcen-

einsatz durch 

Überprüfung von 

Eigen- und 

Fremdleistungen, 

Ableitung von 

Strategien zur 

Einbeziehung 

spezialisierter 

Partner und 

Nutzung eines 

standardisierten 

Ausschreibungs-

managements

Erfolgreiche 

Projektrealisie-

rung durch 

fachliche 

Begleitung des 

Kunden bei der 

Umsetzung 

sowie 

zielorientiertes 

Projektmanage-

ment, Change-

management, 

Coaching, 

Training und 

Interims-

management 

4



©
 
V

is
a
lity

C
o
n

s
u

ltin
g

 G
m

b
H

Unternehmenspräsentation 2008

Ausgewählte Referenzen des Managementteams

u Praxisnahes Logistik- und Prozess-Know-how, Methodenkompetenz und 

notwendiger Pragmatismus bei der Umsetzung sind unsere Stärken
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Unternehmenspräsentation 2008

Statements (1)

u Das Visality-Managementteam hat schon mehrere Kunden beim Gewinn 

des Deutschen Logistik-Preises der Bundesvereinigung Logistik unterstützt

++ An den Beratern von Visality schätze ich die langjährigen Erfahrungen im 

Supply Chain Management, die Methodenkompetenz und den notwendigen 

Pragmatismus, um innovative Lösungen zu entwickeln und auszugestalten 

sowie mit vertretbarem Aufwand in angemessener Zeit umzusetzen. ++

Prof. Dr.-Ing. Raimund Klinkner

Vorsitzender des Vorstands, Knorr-Bremse 

AG, München

Vorsitzender der Bundesvereinigung 

Logistik BVL, Bremen

Honorarprofessor Technische Universität 

Berlin

(ehem. Stellvertretender Vorstands-

vorsitzender Gildemeister AG, Bielefeld)

ĂTurned by Logisticsñ

++ Festo hat viel in der Logistik bewegt. Die heute realisierte 

Hochgeschwindigkeitslogistik unterstützt unsere Position als Technologieführer 

nachhaltig. Für den langfristigen Erfolg sind Transparenz und die weltweite 

Durchsetzung der Logistik-Konzeption von großer Bedeutung. 

Visality hat Festo professionell und erfolgreich bei der Konzeption und 

Visualisierung des Logistik-Masterplans unterstützt. ++

Dr.-Ing. Ekkehard Gericke

Vorstand Order Fulfillment

Festo AG & Co., Esslingen

ĂFirst in Motion ïpowered by Logisticsñ
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Unternehmenspräsentation 2008

Statements (2)

Dr. Karl-Rudolf Rupprecht

Senior Vice President 

Hub Management Frankfurt

Deutsche Lufthansa AG,

Frankfurt am Main

++ Der Flughafen Frankfurt/ Main ist für die Deutsche Lufthansa von zentraler 

Bedeutung. Damit Lufthansa im massiven Wettbewerb der Airlines weiterhin 

erfolgreich sein kann, muss die Steuerung der komplexen Umsteigerverkehre 

am Hub Frankfurt jeden Tag auf höchstem Niveau bezüglich Pünktlichkeit, 

Konnektivität und Wirtschaftlichkeit funktionieren. Das Visality-Team hat uns bei 

der Erarbeitung einer Vision und Entwicklungsstrategie sowie bei der 

Neugestaltung der Verkehrssteuerung maßgeblich unterstützt. 

Erfolgsentscheidend waren insbesondere die Erfahrungen in den 

Wertschöpfungsketten des Luftverkehrs, die methodischen Kompetenzen und 

die kommunikativen Fähigkeiten des Visality-Teams.

Durch die enge Zusammenarbeit mit dem Lufthansa-Projektteam, mit unseren 

Führungskräften und Mitarbeitern sowie mit unseren Systempartnern gelang es 

Visality, eine hohe Akzeptanz für den grundlegenden Reorganisationsprozess 

des Hub Control Centers zu erzielen. Effektivität, Effizienz und Transparenz 

unserer Abläufe werden sich durch das Projekt nachhaltig verbessern. ++

u Die Zufriedenheit unserer Kunden sowie deren Unternehmenswert-

steigerung sind zentrale Leitlinien unseres Handelns

7
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Unternehmenspräsentation 2008

Statements (3)

++ Als Dienstleister stehen wir als Fraport AG in einem sehr engen Verhältnis 

zu unseren Airline-Kunden. Die Zuverlässigkeit, Flexibilität, Transparenz und 

Wirtschaftlichkeit der gemeinsamen, eng verzahnten Wertschöpfungsprozesse 

am internationalen Mega-Hub Frankfurt ist sowohl für unsere Kunden als auch 

für uns erfolgsentscheidend im globalen Wettbewerb. Visality ist es gelungen, 

die gemeinsam mit Fraport- und Kundenvertretern besetzten Teams auf ein 

gemeinsames Zielsystem und auf gelebte Systempartnerschaft auszurichten. 

Mit der von Visality eingebrachten Realisierungsstärke, Methoden- und 

Projektmanagementkompetenz ist es uns gelungen, den zuvor gemeinsam 

entwickelten Masterplan erfolgreich umzusetzen. Hierfür entscheidend waren, 

neben dem profunden Insider-Know-how der Visality-Berater in der Aviation-

Branche, auch ihre Fähigkeiten als Moderatoren und Coaches. Die gemeinsam 

erzielten, nachhaltigen Performanceverbesserungen belegen dies 

eindrucksvoll. ++

Peter Schmitz

Bereichsvorstand Bodenverkehrsdienste

Fraport AG,

Frankfurt am Main
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Unternehmenspräsentation 2008

Statements (4)

Karsten Haberkorn

Mitglied der Geschäftsführung

DHL Solutions,

Hamburg

++ Schnelligkeit und Flexibilität bei hoher Qualität zeichnen die DHL Solutions 

im Wettbewerb aus. Daher erwarten wir diese Eigenschaften auch von unseren 

Dienstleistern. Visality hat uns in den Themenfeldern von der Prozessgestaltung 

und Angebotserstellung bis hin zum Interimsmanagement kompetent und 

engagiert unterstützt. Die Leistung hat uns in jeder Hinsicht überzeugt. 

Zusätzlich hatten wir die Gelegenheit, Visality auf der Seite unserer Kunden zu 

erleben. Hier schätzen wir das konsequente, aber immer faire Agieren der 

Visality-Berater. ++

++ Der Einkauf von Investitionsgütern stellt für die Deutsche Bahn AG einen 

wesentlichen unternehmerischen Erfolgsfaktor dar. Das Team von Visality hat 

den strategischen Veränderungsprozess des Fahrzeugeinkaufs mit großem 

Engagement und methodisch stringenter Vorgehensweise unterstützt und von 

der Entwicklung einer langfristigen Vision bis zur konkreten Umsetzungsplanung 

begleitet. Dabei ist uns besonders die ergebnisorientierte und gut moderierte 

Teamarbeit wertvoll gewesen, wenn es zum Beispiel galt, sensible Personal-

und Organisationsthemen neu zu gestalten. Die Kombination aus detaillierter 

Analyse und weit blickender Gestaltung hat uns überzeugt.

Wir sind mit den Ergebnissen sehr zufrieden und werden diese zeitnah 

umsetzen. Bei Bedarf werden wir die Unterstützung der Visality gern wieder in 

Anspruch nehmen. ++ 

Stefan Schwehm

Leiter Einkauf Fahrzeuge

Deutsche Bahn AG,

Frankfurt am Main

9



©
 
V

is
a
lity

C
o
n

s
u

ltin
g

 G
m

b
H

Unternehmenspräsentation 2008

Statements (5)

++ Visality hat an einem unserer Logistik-Standorte kompetent und strukturiert 

Optimierungsfelder im Zusammenspiel der Lager- und Transportprozesse mit 

dem verwendeten Lagerverwaltungssystem, SAP LES, ermittelt.

Die gemeinsam mit dem Visality-Team entwickelten Verbesserungsmaßnahmen 

lassen sich unmittelbar umsetzen und werden zu nachhaltigen Steigerungen der 

Effizienz, Leistungsfähigkeit und Servicequalität unserer Lager- und 

Distributionslogistik führen. ++

Marcus Schwarz

Direktor Global Logistics Management

Weidmüller Interface GmbH & Co. KG,

Detmold

(ehem. Director Distribution Logistics

Paul Hartmann AG, Heidenheim)

++ Als Entwickler und Anbieter von bedarfsgerechten Logistikimmobilien und 

den hiermit verbundenen Full-Service-Dienstleistungen benötigen wir stets 

aktuelle Marktdaten sowie fundierte Expertisen zu ausgesuchten 

Fragestellungen. Hier gibt es nur wenige unabhängige Unternehmen, welche 

die erforderliche Kompetenz und Detailkenntnis sowohl im deutschen als auch 

im internationalen Logistikmarkt mitbringen, um uns noch einen Mehrwert zu 

bieten. In Visality haben wir einen Partner gefunden, der unsere Anforderungen 

nicht nur erfüllt, sondern auch dazu beiträgt, den manchmal entscheidenden 

Informationsvorsprung gegenüber unseren Wettbewerbern zu bekommen. 

Dabei haben wir neben den ausgeprägten logistischen Fachkenntnissen 

insbesondere das hohe Maß an Einsatzbereitschaft und Kreativität, kombiniert 

mit der klar strukturierten Methodik von Visality schätzen gelernt. ++

Stephan Freitag

Vorstand

Garbe Logistic AG,

Hamburg

10
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Unternehmenspräsentation 2008

Statements (6)

++ Logistikimmobilien zählen für die Deutsche Genossenschafts-

Hypothekenbank AG, größte Hypothekenbank der genossenschaftlichen 

Bankengruppe, zu den Zielobjekten in deren Kerngeschäftsfeld, dem Investoren-

Immobilienkreditgeschäft.

Die DG HYP erarbeitete gemeinsam mit dem Visality-Team eine umfassende 

Logistik-Expertise, die die Grundlage des Kreditgeschäfts in diesem 

anspruchsvollen Marktsegment bildet. Darüber hinaus entwickelten die Visality-

Experten für die DG HYP ein an den aktuellen Anforderungen orientiertes Tool 

zur Analyse verschiedener Logistikimmobilientypen, mit dem eine einheitliche 

und qualitätsgesicherte Beurteilung der zu beleihenden Logistikimmobilien 

gewährleistet wird. Unsere guten Erfahrungen mit der Logistik-Expertise und 

dem Analyse-Tool in der täglichen Anwendung bestätigen die Wahl unseres 

Beratungspartners im Bereich Logistikimmobilien. ++

Hans Henrik Dige

Leiter Immobilienzentrum Nord

Deutsche Genossenschafts-

Hypothekenbank (DG HYP) AG,

Hamburg und Berlin

++ Würth, der Weltmarktführer für Befestigungs- und Montagetechnik, weiß um 

den Stellenwert der Logistik für seine globale Expansion. Visality hat uns bei der 

konzernweiten Positionierung der Logistik professionell und individuell 

unterstützt. In der Zusammenarbeit haben uns vor allem Einsatzbereitschaft, 

Termintreue und Kreativität des Visality-Teams begeistert. ++

Dr. Harald Unkelbach

Mitglied der Konzernführung der

Würth-Gruppe

Adolf Würth GmbH & Co. KG,

Künzelsau
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Unternehmenspräsentation 2008

Statements (7)

Hans-Dieter Hojnacki

Geschäftsführer Operations

WLS GmbH

++ Die Alpha-Gruppe ist als "Der europäische Lead Logistics Provider" für die 

Nahrungsmitteldienstleistungsindustrie  spezialisiert auf übergreifende 

Logistikdienstleistungen für Food- und Non-Food-Produkte. Kundenorien-

tierung ist der Schlüsselfaktor unseres Erfolgs. Deshalb suchen wir immer 

nach neuen Tendenzen und Geschäftsgelegenheiten innerhalb des euro-

päischen Marktes. Die Berater von Visality unterstützten uns in Deutschland 

mit der eingehenden Analyse des Verbrauchermarktes, in der Vorbereitung 

und Präsentation unseres jährlichen Management Workshops. Außerdem 

halfen sie uns erfolgreich bei der Optimierung unseres Ausschreibungs-

managements. Wir schätzen das professionelle, strukturierte und gewissen-

hafte Arbeit von Visality, die es uns ermöglichte, neue Märkte zu identifizieren 

und zu erschließen.++

++ Die ausführlichen Kenntnisse über unsere Kunden und über den Markt 

sind eine wesentliche Grundlage für den Verkaufserfolg und die erfolgreiche 

strategische Entwicklung von Geschäftsfeldern. Wir haben deshalb in einem 

zieloptimierten Prozess in enger  Zusammenarbeit mit Visality ein web-

basiertes System entwickelt, das Daten von unserer Marketing-, Controlling-

und Salesabteilung in zwei Key Performance Indicators zusammenfasst ï

dieses Bewertungssystem wurde speziell dafür entwickelt. Dieses mehr-

sprachige Tool mit seiner intuitiven Bedienung und flexibler Parametrierung 

erlaubt verschiedene Betrachtungsweisen. Die Segmentation von Kunden und 

Märkten gemäß vorher definierter Kriterien stellt uns neue Informationen über 

die historischen Entwicklungen und besonders wertvolle Aussagen für unsere 

künftigen Handlungsentscheidungen zur Verfügung. Durch unsere positive 

Erfahrung planen wir, dieses Tool unseren nationalen und internationalen 

Gesellschaften in der Saint-Gobain Gruppe zugänglich zu machen. ++

J. Altenfelder

Leiter Logistik / SCM

Logistics Management,

Saint-Gobain Industriekeramik GmbH
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